
WELCHE AUFGABEN ERWARTEN DICH? 

• Du führst selbständig ein Verkaufsgebiet, betreust Stammkunden, baust gezielt Kunden für AC auf 

und gewinnst Neukunden

• Du verstehst Kunden als Systempartner und bist an langfristigen Kundenbeziehungen interessiert

• Du verstehst Mehrwerte, die AC für seine Kunden bietet und entwickelst gezielt anhand dieser Werte 

die Kundenstruktur in deinem Verkaufsgebiet

• Mit einem kompetenten Team aus dem Verkaufsinnendienst erstellst du bedarfsgerechte Angebote 

�V�R�Z�R�K�O���I�¾�U���6�W�D�Q�G�D�U�G�����D�O�V���D�X�F�K���I�¾�U���N�R�Q�4���J�X�U�L�H�U�W�H���(�O�H�N�W�U�R�P�R�W�R�U�H�Q

• Du organisierst und führst Kundenbesuche durch, sowohl persönlich als auch digital

• Du bereitest Preisverhandlungen gezielt vor und führst diese erfolgreich mit deinen Kunden durch

• �'�X���H�U�V�W�H�O�O�V�W���)�R�U�H�F�D�V�W���%�H�U�H�F�K�Q�X�Q�J�H�Q���I�¾�U���G�L�H���J�H�]�L�H�O�W�H���(�Q�W�Z�L�F�N�O�X�Q�J���G�H�L�Q�H�V���9�H�U�N�D�X�I�V�J�H�E�L�H�W�H�V

• Du organisierst dich und deine Tätigkeit selbständig und nutzt konsequent dafür alle digitalen 

Medien zur Anlage, Verwaltung und Betreuung deiner Kunden

• Du arbeitest gerne selbständig wie auch im Team mit Kolleginnen und Kollegen

WAS DARFST DU MITBRINGEN? 

• �(�L�Q�H���D�E�J�H�V�F�K�O�R�V�V�H�Q�H���N�D�X�I�P�¦�Q�Q�L�V�F�K�H���%�H�U�X�I�V�D�X�V�E�L�O�G�X�Q�J��

oder Techniker

• Mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb technischer 

Produkte

• Hohe Kundenorientierung und sicheres Auftreten im 

Umgang mit Kunden 

• Strategische Vorgehensweise, unternehmerisches 

Denken, selbstverantwortliches Handeln und 

Kritikfähigkeit

• Reisebereitschaft innerhalb des Vertriebsgebietes

• �*�X�W�H���(�Q�J�O�L�V�F�K�N�H�Q�Q�W�Q�L�V�V�H

WAS BIETEN WIR? 

• �(�L�Q�H���V�S�D�Q�Q�H�Q�G�H���X�Q�G���D�E�Z�H�F�K�V�O�X�Q�J�V�U�H�L�F�K�H���7�¦�W�L�J�N�H�L�W

• �(�L�Q�H���R�•���H�Q�H�����I�D�P�L�O�L�¦�U�H���X�Q�G���D�X�W�K�H�Q�W�L�V�F�K�H���8�Q�W�H�U�Q�H�K�P�H�Q�V�N�X�O�W�X�U��

• Vielseitige Weiterbildungsmöglichkeiten

• �0�R�G�H�U�Q�H���)�¾�K�U�X�Q�J�V�N�X�O�W�X�U���	���5���D�F�K�H���+�L�H�U�D�U�F�K�L�H�Q

• �(�L�Q�H���O�D�Q�J�I�U�L�V�W�L�J�H���3�D�U�W�Q�H�U�V�F�K�D�I�W���D�X�I���%�D�V�L�V���H�L�Q�H�V���X�Q�E�H�I�U�L�V�W�H�W�H�Q��

Arbeitsvertrages 

• �(�L�Q�H���9�R�O�O�]�H�L�W�V�W�H�O�O�H���P�L�W���9�H�U�W�U�D�X�H�Q�V�D�U�E�H�L�W�V�]�H�L�W

• �(�L�Q�H���D�W�W�U�D�N�W�L�Y�H���X�Q�G���O�H�L�V�W�X�Q�J�V�R�U�L�H�Q�W�L�H�U�W�H���9�H�U�J�¾�W�X�Q�J��

• 30 Tage Urlaub

• �(�L�Q���Q�H�X�W�U�D�O�H�V���)�L�U�P�H�Q�I�D�K�U�]�H�X�J�����D�X�F�K���]�X�U���S�U�L�Y�D�W�H�Q���1�X�W�]�X�Q�J����

sowie Smartphone und Laptop

GEBIETSVERKAUFSLEITER 
AREA SALES MANAGER (M/W/D)

Wir suchen dich, idealerweise wohnhaft in deinem Vertriebsgebiet, agierend überwiegend 
�X�Q�G���G�L�U�H�N�W���D�X�V���G�H�P���+�R�P�H�R�]�����F�H�����'�X���E�L�V�W���H�L�J�H�Q�P�R�W�R�Y�L�H�U�W�����G�X�U�F�K�V�H�W�]�X�Q�J�V�V�W�D�U�N���X�Q�G���H�L�Q���H�F�K�W�H�V��
Vertriebstalent? Du bist an einer langfristigen und wachstumsorientierten Partnerschaft 
�L�Q�W�H�U�H�V�V�L�H�U�W�"���'�D�Q�Q���K�D�E�H�Q���Z�L�U���H�L�Q�H���Q�H�X�H���+�H�U�D�X�V�I�R�U�G�H�U�X�Q�J����

Für deine Tätigkeit erhältst du ein vollständiges Onboarding, um das Unternehmen, seine Menschen, seine Produkte 

�X�Q�G���3�U�R�]�H�V�V�H���R�S�W�L�P�D�O���N�H�Q�Q�H�Q�]�X�O�H�U�Q�H�Q�����'�X���H�U�K�¦�O�W�V�W���I�¾�U���D�O�O�H���Y�H�U�W�U�L�H�E�O�L�F�K�H�Q���3�U�R�]�H�V�V�H���8�Q�W�H�U�V�W�¾�W�]�X�Q�J�����6�F�K�X�O�X�Q�J�H�Q���X�Q�G��

Coachings, damit du dich gezielt weiterbilden und deine Kunden bedarfsorientiert und auf Augenhöhe begegnen 

�N�D�Q�Q�V�W�����'�D�E�H�L���V�W�H�K�W���G�L�U���J�H�P�¦�¡���X�Q�V�H�U�H�U���9�L�Y�L�G���9�L�V�L�R�Q���H�L�Q���P�R�G�H�U�Q�H�V���X�Q�G���Z�H�U�W�H�R�U�L�H�Q�W�L�H�U�W�H�V���8�Q�W�H�U�Q�H�K�P�H�Q�V�V�\�V�W�H�P���]�X�U��

�9�H�U�I�¾�J�X�Q�J��

SÜDWESTDEUTSCHLAND

AC-Motoren GmbH, Personalabteilung, Einsteinstraße 17, 64859 Eppertshausen
bewerbung@ac-motoren.de I +49 (0) 6071 49887-0 I www.ac-motoren.de

WIR FREUEN UNS AUF DEINE BEWERBUNG!


